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1. NICE Group 

사업군

사업군

사업군

LMS
• 알루미늄 합금빌렛및압출

지니틱스
• 시스템반도체설계

NICE에프앤아이
• 금융투자

NICE신용평가
• 기업신용평가

NICE데이터
• 세무회계서비스

닥터스텍
• 미용, 건강기기제조

NICE정보통신
• 신용카드결제서비스

한국전자금융
• CD VAN & ATM관리

NICE평가정보
• 개인신용정보,기업정보

NICE알앤씨
• 리서치& 컨설팅

짜이서울
• 요우커대상여행플랫폼

ITM반도체
• 2차전지용반도체

NICE피앤아이
• 채권시가평가

서울전자통신
• 전원부품, 단말기

NICE신용정보
• 자산관리

버드뷰
• 뷰티컨텐츠

NICE씨엠에스
• 현금물류

KIS정보통신
• 신용카드결제서비스

NICE지니데이타
• 빅데이터분석

NICE아이피파트너스
• 무형재산권중개

BBS GmbH
• 경량합금로드휠

NICED&B
• 기업정보

리페이퍼
• 친환경식품포장재

신용정보

금융서비스

제조

신사업
사업군

NICE페이먼츠
• PG사업

무노스
• Card VAN 대리점& 골프장ERP

NICE에이앤아이
• 금융투자

오케이포스
• POS/CAT HW 및SW 판매

NICE그룹은 신용정보, 금융서비스, 제조, 신사업의 4개 사업군, 49개의 계열사로 구성되어 있습니다.
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2. 한국전자금융

CD/ATM을 넘어 무인주차/키오스크 등 국내 무인자동화기기 시장을 선도하는 기업입니다.

한국전자금융 주식회사회사명 2000’s2000’s2000’s2000’s 2010’s2010’s2010’s2010’s1990’s1990’s1990’s1990’s

1) 일반현황

일반개요 HISTORY

구자성대표이사

2000년 1월설립일

2006년 7월(코스닥)상장일

서울 마포구 마포대로 217 CREDIT CENTER본사

173억원(34,645,728주)자본금

4,036억원(‘18년 6월 말 기준)시가총액

548명(’18년 6월 말 기준)임직원수

NICE홀딩스(35.28%), 자사주(12.46%) 등주요주주

1993 NICE 현금지급기

(CD VAN) 사업 개시

한국신용정보 금융사업본부

1996 디지털화상감시시스템

(NICE DVR) 사업 개시

1997 은행 자동화기기 종합관리

(ATM관리) 사업 개시

2000 한국전자금융㈜ 설립

2002  CD/ATM 관리시스템 구축

2004  윙코닉스돌프와 전략적 제휴

2005  CD/ATM Total Outsourcing,

NICE EYE 사업 개시

2006  코스닥 시장 상장, 

현금물류 사업 개시

2007 NICE EYE 특허 취득

2008 NICE씨엠에스 설립

일본 ATMJ와 전략적 제휴

2014 무인주차/키오스크사업 런칭

2015 POS 제조기업 ㈜오케이포스,

카드밴단말기 제조기업

㈜제이텍씨앤씨 인수

(2016년 1월 양사 합병)

2016 골프장 ERP솔루션 공급업체

㈜무노스 인수

2017 CD VAN사 BGF핀링크 인수, 

나이스핀링크로 사명 변경

2018 나이스핀링크 흡수합병
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2. 한국전자금융 2) 전국네트워크 및 지분구조

: 28개 A/S지사

: 15개 자금센터

지분구조 및 자회사 현황Infra

국내 최대 전국 서비스인프라 보유 안정적 지분구조 및 수직 계열화로 역량 집중

나이스 홀딩스

(지주회사)

한국전자금융

(현금지급기사업, 무인화 사업 등)

35.28%

오케이포스

(POS/CAT 

H/W, S/W)

NICE씨엠에스

(현금수송)

무노스

(가맹점 관리/영업, 

골프장 ERP솔루션)

72.38% 70.00%90.03%



1. Performance

2. 2분기 실적

Ⅱ. 경영실적
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최근 5개년 영업이익 약 3배 성장

- 현금지급기사업 원가절감을 통한 수익성 제고

- 무인주차, 키오스크 등 신규사업 성장의 결실

1,379 1,402 
1,525 

2,155 

2,410

'13년 '14년 '15년 '16년 '17년

83 87 

123 

155 

211 

'13년 '14년 '15년 '16년 '17년

1. Performance

매출액 영업이익

CAGR 15% CAGR 26%

[단위:억원]

최근 5개년 연 평균 15% 외형 성장 시현

- 무인화 사업 런칭 등 사업다각화

- 공격적 업체 인수를 통한 기존사업과의 시너지 창출

[단위:억원]
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352 
379 

401 399 

458 

538 

38

49 48 48 45

65

'17년 1Q '17년 2Q '17년 3Q '17년 4Q '18년 1Q '18년 2Q(E)

매출액 영업이익

2. 2분기 실적

개별 연결 [단위:억원][단위:억원]

529 
584 571 

727 
674 

809 

37

55
48

71

46

77

'17년 1Q '17년 2Q '17년 3Q '17년 4Q '18년 1Q '18년 2Q(E)

매출액 영업이익

주) ’18년 1월 말 핀링크 합병, 2월부터 개별실적 반영 주) ’17년 8월 말 핀링크 지분인수, ’17년 4분기부터 연결실적 반영

전년동기 대비 매출 39%, 영업이익 41% 성장전년동기 대비 매출 42%, 영업이익 33% 성장



1. 현금지급기 사업

2. 무인화 사업

Ⅲ. 사업현황

1) 무인주차

2) 키오스크
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1. 현금지급기 사업

17,222 
19,529 

21,961 

28,339 

34,363 35,861 37,330 38,701 
41,107 

43,457 
45,001 

07년 08년 09년 10년 11년 12년 13년 14년 15년 16년 17년

6,658 
7,234 

7,844 
8,541 

9,778 

10,754 
11,126 11,156 11,171 10,985 

10,257 

'07년 '08년 '09년 '10년 '11년 '12년 '13년 '14년 '15년 '16년 '17년

CD VAN시장은 지속 성장 전망

- CD VAN기기의 은행권 채널화

• 은행권은 비용절감 목적으로 자행ATM수는 점차 감소,

브랜드제휴ATM 확대로 은행권 전체 채널 수는 유지

- 편의점 시장 성장여력 유효

• 1인 가구 증가, 편의점 업계 경쟁 지속 등으로 편의점채널

성장세 지속 예상

• 최근 은행 제휴채널로 주목

11,156 11,171 10,985 
10,257 9,809 9,500 9,100 

3,546 3,890 4,110 4,530 4,985 5,300 5,600 

'14년 '15년 '16년 '17년 '18년(E) '19년(E) '20년(E)

자행ATM 제휴ATM

시장규모시장규모 14,794 14,800 14,70014,787
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효성 25%

롯데 13%

한네트

7%

청호

5%

현금지급기 시장의 압도적 1위 사업자 → 편의점 채널 활용을 통한 신규 수익원 확대

현금지급기사업에서의 절대적 우위 견고

확고한 1위 사업자로 경쟁구도 안정화

- 2위 사업자와의 격차 확대 → 준 독점체제 구축, 경쟁우위 확보

- 향후 하위사업자 사업기반 약화로 Player 축소 예상

���� 안정적인 Cash-Cow 역할 지속 가능, 

무인화사업 투자 강화를 위한 재원으로 활용

▶CD VAN ▶ ATM 관리

효성 18%

에스원 11%

KFS 10%

1. 현금지급기 사업

한국전자금융
47%, 

21,000대

편의점채널 확보를 통한 신규 성장기반 확보

업계 1위의 편의점 채널 확보로 서비스모델 다각화

- 은행권의 “편의점 오프라인 거점채널화” 활용 확대

- 인터넷은행은 편의점 채널을 고객 핵심채널로 적극 활용

• 카카오뱅크-CU 제휴, 거래비중 지속 확대 중

���� 편의점채널 서비스 다변화로 신규수익 창출

한국전자금융
58%, 

6,000site

구분 편의점 수 M/S 비고

전자금융 10,000 37% CU, 세븐일레븐

효성 9,500 35% GS25, 미니스탑

롯데 5,000 19% 세븐일레븐

기타 2,300 9% GS25

계 26,800 100%

395 493 524 
618 

0.2%

4.8%
6.2% 7.1%

'17년 3Q '17년 4Q '18년 1Q '18년 2Q

카뱅고객수(만명) 당사 거래비중
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534 
712 

925 
1,296 

1,636 

2,130 

2,668 
3,085 

4,000 

'01년 '02년 '03년 '04년 '05년 '06년 '07년 '08년 '09년 '10년 '11년 '12년 '13년 '14년 '15년 '16년 '17년

매출액(억엔)

2. 무인화 사업 1) 무인주차

시장환경 경쟁현황

산업 간 경계 모호, 운영/서비스 경쟁력이 핵심으로 부각

- 업체별 사업을 영위하는 영역 구분이 점차 모호

(ex. 운영사의 제조업체 인수, 장비사의 운영서비스 영업확대 등)

- 제조부문은 경쟁우위로써의 영향력이 점차 약화

- 업체의 운영site 보유 규모에 따라 시장에서의 주도권 확보예상

고성장이 기대되는 초기 성장기 시장

- 최저임금 인상, 무인화 트렌드 및 주차요금 지불문화 확산 등

우호적 시장환경 조성

- 국내 주차시장 규모는 기업시장 기준 약 2천억원으로,

일본 무인주차시장 성장추이 감안 시 약 2조원 규모로 성장 예상

주) AJ파크와 아마노는 장비판매/렌탈 제외한 운영/서비스 매출 기준

� 향후 운영/서비스에서의 경쟁 우위를 보유한 업체가

시장을 주도할 것으로 예상

[그래프] 일본 무인주차 시장규모 추이(추정치 포함)

’01년 대비 외형 7배 성장 → 시장규모 4조

[표] 국내 무인주차업체 실적 현황

� 약 10배 이상 우수한 성장잠재력 보유
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60
100

150
230

30

60

100

220

'14년 '15년 '16년 '17년 '18년(E)

임차사업장 위탁사업장

1) 무인주차

초기 성장 단계로 향후 폭발적인 성장 잠재력 보유 → 시장선점을 통해 단기간 내 1위 도약 추진

사업모델 및 운영 site 수

250

90

160

20

매출액(억원)

구분 사업모델 수익원

임차운영 토지 및 건물부설공간 임대, 직접 운영 주차료 전액

위탁관리 기존 주차장의 위탁 관리 모델 월정액 용역료

사업개시 이후 폭발적 성장 지속

- 기존 네트워크 기반 유지보수 부문 압도적 경쟁력 활용, 단기간

내 선발사업자 추월 가능(국내 1위 아마노 매출은 450억 수준)

- 일본시장 대비 국내는 초기 성장기 단계로 향후 성장여력 충분

(일본 무인주차 1위 파크24 매출은 약 2.2조)

450

4
17

59

158

240

'14년 '15년 '16년 '17년 '18년(E)

2. 무인화 사업
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2) 키오스크

시장환경

KIOSK 수요 폭발적 증가 전망

- 최저임금의 급격한 인상(과거 7% 수준→ 최근 14% 수준) 및

언택트(비접촉) 소비 트랜드 확산 등으로 KIOSK에 대한 관심 증폭

- 인건비 지속 상승으로 자영업자에게 KIOSK는 더이상 선택이 아닌

필수품목(아르바이트 월급 160만원, 렌탈 비용 약 20~30만원)

도입업종 다변화

5,210 5,580 6,030 6,470 7,530 8,350 10,000 

7.2% 7.1% 8.1% 7.3%

16.4%

10.9%

'14년 '15년 '16년 '17년 '18년 '19년 '21년(E)

최저시급 인상률

푸드코트 패스트푸드 등
외식업계

커피
프랜차이즈/
개별 매장

� 시장초기 식권발매기

형태로 제한

� 요식 프랜차이즈 도입

으로 KIOSK인지도 급상승

� 백다방, 공차 등 대형커피

프랜차이즈로 확산

경쟁현황

1위 업체 부재, 시장 장악을 위해 초기 시장선점이 관건

- 시장 내 약 20~30억 규모의 중소업체가 다수 난립

→ 초기 성장 시장에서의 선도기업 부재

- 경쟁사는 일시 상품판매 위주로 연도별 실적 변동성이 크고, 

유지보수 서비스 품질 및 사업 안정성이 낮음

- 당사는 유지보수 경쟁력과 ’16년부터 도입한 렌탈모델을 기반

으로 안정적인 성장 진행 중

구분 ’15년 ’16년 ’17년

전자금융 24 28 60

씨아이테크 115 86 87

메타시티 31 32 41

티씨제이시스템 17 17 18

이지인터넷 53 46 46

[단위:억원]

2. 무인화 사업

[표] 국내 주요 키오스크 업체현황
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'14년 '15년 '16년 '17년 '18년(E)

일시판매 렌탈 매출액(억원)

연간 출하대수 및 매출액

2) 키오스크

경쟁우위

적증형 매출구조 점증, 안정적/장기적 성장 기반 확보

구분 ’14년 ’15년 ’16년 ’17년 ’18년(E)

일시판매 12억 19억 16억 30억 53억

렌탈 4억 5억 12억 30억 47억

 3가지 경쟁우위(인프라, 자금력, 개발력) 활용 → 키오스크 시장 장악 가능

2. 무인화 사업

자금력 개발력

인프라

당사 3가지 핵심 경쟁우위 활용 2~3배수 성장 가능

- 전국단위의 서비스 인프라를 보유한 국내 유일업체

- 당사 자금력을 기반으로 렌탈모델 등 시장수요 적극대응

- Soft-ware 핵심역량 및 통합솔루션 확보 등으로 상품군 다변화

1,440

260
640

130

3,000

시장장악
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2018(E) 단기 성장목표

현금지급기

무인화사업(무인주차)

무인화사업(키오스크)

3) Vision

340억, 20%

1,400억, 50%

단기 성장목표(억원)

인프라/인력

투입확대

무인화사업에 Resource

집중투자

사업영역

확대

카쉐어링, 전기차 충전 등

사업모델 다각화

무인화 사업

절대강자

“FOCUS”
For Our Capacity maximization in Unmanned & Service business

2. 무인화 사업
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현금지급기사업

Cash-Flow 극대화

특등사업자 지위 공고화

무인화사업 투자재원 확보

특등사업자 지위 공고화

무인화사업 투자재원 확보

적층형 수익구조 확보

초기 성장시장 선점

적층형 수익구조 확보

초기 성장시장 선점

기업가치 극대화

성장과 연계한 주주환원 정책

기업가치 극대화

성장과 연계한 주주환원 정책

신규사업

매출비중 50% 이상
& 주주가치 제고&

한국전자금융 인프라 사업에서의 경쟁우위 기반
무인화시대를 이끌어갈 전문기업




